SOCIAL SELLING

XING und Linkedln im technischen Vertrieb

Mit Unternehmen koppeln

fur alle im Vertrieb




Mit dem Unternehmen verbinden

Dietmar Haupt % Jutta Haupt und Partner
Technischer Vertrieb mit Linkedin - Projektleiter bei Jutta Haupt und . R
N Technische Universitdt

Partner
;i s i ; limenau
Themen: #industry, #socialselling, #salesnavigator und

Region Kéln/Bonn - Kontaktinfo
28.10. Leads & Linkedin

443 Follower:innen - 437 Kontakte

Wenn Sie sich korrekt mit der Firmenseite in LinkedIn
verbunden haben, erscheint das Logo der Firma auf
der rechten Seite




Berufserfahrung

7337 Account-Manager
Rl AUVESY-MDT - Vollzeit

Ausbildung

Technische Hochschule Wildau
Bachelor of Engineering - BE
2012-2017

Update Position und Firma

1. Berufserfahrung offnen

. Stift klicken, Menii o6ffnet sich

. scrollen bis Feld ,,Firmenname" erscheint

. Im Feld den Firmenname einfiigen. Langsam
Buchstabe fiir Buchstabe schreiben bis LinkedIn
die richtige Firmenseite einspielt. Dann klicken.
Jetzt ist die Kopplung fertig.

2 WN

5. Achtung: Uber den Button ,ein/aus" definieren,
dass Anderungen nicht veroffentlicht werden

Bearbeiten
* Erforderlich

Vorname™

Angelika

Nachname*

Mustermann

Zusétzlicher Name

Aussprache des Namens

B Die Aussprache kann nur tber die App hinzugefiigt werden.

Berufserfahrung hinzufigen

Netzwerk informieren

Aktivieren Sie diese Option, damit Ihr Netzwerk tber wichtige Anderungen in Ihrem Profil (wie
beispielsweise ein neuer Job) und Firmenjubiléen informiert wird. Das Aktualisieren der
Angaben kann bis zu 2 Stunden dauern. Mehr dartiber erfahren, wie Profilanderungen geteilt
werden.

* Erforderlich
Titel*
Beispiel: Vertriebsmanagerin im Einzelhandel
Beschéftigungsverhélinis
[ Auswahlen ...

Erfahren Sie mehr Gber die Beschaftigungsverhaltnisse.

X"
Beispiel: Mjcrosoft

[\
Beispiel: B







	Social Selling
	Foliennummer 2
	Foliennummer 3
	Foliennummer 4

